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GREEN BUILDING MANAGEMENT CFE

Costruire edifici SOSTENIBILI, è un passo concreto 

vs il CAMBIAMENTO CLIMATICO

Salvare l’Ambiente deve essere oggi al centro di ogni azione 

economica. Proporre all’attuale mercato immobiliare ormai 

esausto, un nuovo modello abitativo sostenibile è la risposta 

vincente. 
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UNA NUOVA VISION

Progettare nuove Modalità dell’Abitare: 

I settori dell’ immobiliare e delle costruzioni 

stanno profondamente modificandosi  nella 

impostazione, perché tutto è cambiato:

target, modi di progettare e di costruire, 

motivazioni all’acquisto, sicurezze 

nell’investimento, comunicazione, pricing. 



GREEN BUILDING MANAGEMENT CFE

UNA NUOVA VISION

Proporre un Metodo per supportare imprese e 

tecnici per realizzare immobili ad elevate 

Performance che possano essere recepiti dal 

mercato, all’interno di un precorso di 

industrializzazione  specifico e strategico.
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CONFIGURAZIONE PRODOTTO EDIFICIO

MODALITÀ DELL’ABITARE SOSTENIBILE

Energia - Comfort

Basso impatto ambientale

Salubrità

Tecnologia - Smart Building

OBIETTIVO => UNICO

TEMPO => DETERMINATO

RISORSE => DEFINITE

CONTROLLO => QUALITA’
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NUOVO BUSINESS MODEL

 OBIETTIVI DEL PROGETTO=> CLIMA E BENESSERE

 OBBLIGHI NORMATIVI => SEMPRE PRESENTI

 ANALISI ENERGETICA E BIOCLIMATICA => STRATEGIE

 SVILUPPO DEL PROGETTO => PRESTAZIONALE 

 TECNOLOGIE => PIU’ IDONEE AL PROGETTO/IMPRESA

 CONTROLLO POSA IN OPERA => QUALITA’

 MISURAZIONE E TESTBUILDING => RISULTATI

 MARKETING => APPROCCIO AL MERCATO
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STRATEGIE – PROGETTO ENERGETICO – INVOLUCRO – IMPIANTI – RINNOVABILI
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GESTIONE DELLE TECNOLOGIE

Nuovi materiali e tecnologie costruttive:

Materiali di origine naturale

Sistemi costruttivi in muratura

Sistemi costruttivi a secco
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CONTROLLO POSA

Non c’è Qualità senza Controllo:

Gli Obiettivi prestazionali del prodotto devono 

essere controllati durante la fase di 

produzione
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MISURAZIONI E TEST

Verifica e misurazione delle prestazioni 

del prodotto immobiliare

MISURAZIONI E TEST

Verifica e misurazione delle prestazioni 

del prodotto immobiliare
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COMUNICARE VALORE
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Orientamento al Prodotto - Orientamento alla Vendita

Orientamento al Mercato IL MERCATO

DECIDE TUTTO

Chi decide il successo di una operazione

immobiliare è solo il Mercato, che si può

creare, controllare, subire,

influenzare,…., ma non ignorare
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IL MERCATO

DECIDE TUTTO
Il mercato del Real Estate si è basato su un business model che ha previlegiato il capital

gain e non la redditività, soprattutto concentrato sul trading degli asset immobiliari, a

discapito della qualità immobiliare.

Nell’attuale situazione di crisi, emerge con forza la richiesta dal mercato di un nuovo modello

o concept costruttivo che riassuma prestazioni energetiche, ambientali oltre che gestionali.

L’uso dello spazio rappresenta per le famiglie un bene

di consumo. La scelta di acquistare il bene spazio

dipende dal prezzo.

A scendere o salire la fascia di mercato varia

Prodotto – Promozione – Prezzo – Vendita
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IL MERCATO
AI CLIENTI INTERESSA SOLO IL PREZZO PIÙ BASSO?

ALTRO CHE CLASSE A O NZEB

E’ un normale processo di acquisto che vale per tutti i prodotti.

Il consumatore si informa su tutto (es. auto, cellulare,..), tranne o quasi sulla qualità

costruttiva dell’abitazione.

Per l’edilizia è arrivato il momento di imparare a Comunicare e Vendere la Qualità degli edifici,

educando il consumatore all’acquisto più importante.

Prodotto – Promozione – Prezzo – Vendita

Il prezzo si capisce, la qualità non si capisce.

La sfida sta nel far capire che sconto e prezzo non sono gli unici elementi di scelta per l’acquisto.
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IL MERCATO

ATTORI
PRODUTTORE/IMPRESA

VENDITORE/AGENTE IMM.

ACQUIRENTE

Intuito + Esperienza => Classico

Intuito+Esperienza+Ascolto => Innovazione

Vendita Indifferenziata

Formare consulenti di vendita

Solo Prezzo => Target non congruo

Offrire valore al Cliente => Vendita

IL MERCATO

Gli Attori
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IL MERCATO

ATTORI

CATENA DEL VALORE

Come essere differenti?

Obiettivo Strategico ≠ Vendita →Banale (lo fanno tutti)

Obiettivo Strategico = Creare Valore → Credibilità

Trasmettere al Cliente cosa rende Unico ed Attraente

il Vs Immobile
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IL MERCATO

ATTORI

PROPOSTA DI VALORE

Nuove Istanze all’Orizzonte

House in MilanoSesto  2° premio
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IL MERCATO

ATTORI

PROPOSTA DI VALORE

Nuove Istanze all’Orizzonte

House in MilanoSesto  2° premio

Smart Building: SALUBRITA’
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IL MERCATO

ATTORI

PROPOSTA DI VALORE

Nuove Istanze all’Orizzonte

House in MilanoSesto  2° premio

Smart Building: SALUTE
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IL MERCATO

ATTORI

PROPOSTA DI VALORE

Nuove Istanze all’Orizzonte

House in MilanoSesto  2° premio

Smart Building: PERFORMANCE
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IL MERCATO

ATTORI

EXPERTICE
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IL MERCATO

ATTORI

EXPERTICE
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IL MERCATO

ATTORI

EXPERTICE
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